
画／山中こうじ

住宅業者への
新規アプローチの
進め方

マンガで学ぶ

今
日
は
14
時
に

海
山
工
務
店
に
訪
問
だ

こ
こ
は
注
文
住
宅
の
ほ
か

フ
ァ
ミ
リ
ー
向
け
の

一
戸
建
て
住
宅
の
分
譲
も

し
て
い
て 

施
工
技
術
に
は

定
評
が
あ
る
先
だ
な

ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
を
見
る
と

近
年
は
エ
コ
住
宅
に
も

力
を
入
れ
て
い
る
よ
う
だ
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鈴
木
社
長

本
日
は
お
忙
し
い
と
こ
ろ

誠
に
あ
り
が
と
う
ご
ざ
い
ま
す

大
丈
夫
だ
よ

今
日
は
ど
ん
な
用
件
か
な
？

い
ま
当
行
で
人
気
の

パ
パ
・
マ
マ
応
援
住
宅
ロ
ー
ン
の

ご
案
内
に
伺
い
ま
し
た

ほ
う

こ
の
商
品
は

小
学
校
卒
業
ま
で
の

お
子
様
を
お
持
ち
の

ご
夫
婦
の
場
合

店
頭
表
示
金
利
か
ら

最
大
１
％
優
遇
す
る

住
宅
ロ
ー
ン
で
す

へ
ぇ
ー 

そ
ん
な

住
宅
ロ
ー
ン
が

あ
る
ん
だ

は
い 

こ
の
地
域
の

若
い
世
代
の
ご
夫
婦
か
ら

ご
好
評
を
い
た
だ
い
て

い
ま
す

御
社
は

フ
ァ
ミ
リ
ー
向
け
の

戸
建
て
住
宅
の
分
譲
販
売
に
も

注
力
な
さ
っ
て
い
ま
す
よ
ね

あ
あ

最
近
は
フ
ァ
ミ
リ
ー
向
け
も

エ
コ
住
宅
が
人
気
だ
ね

特
集
特
集
住宅業者営業でローンを伸ばす
関係構築＆案件獲得のためのアプローチ手法
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