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続
・
贈
与
に
つ
い
て
は
税

制
改
正
が
行
わ
れ
る
と
、

新
聞
や
雑
誌
で
必
ず
特
集
が
組
ま

れ
る
た
め
、
自
然
と
そ
の
改
正
内

容
を
目
に
す
る
お
客
様
も
多
い
だ

ろ
う
。
し
か
し
、
具
体
的
な
改
正

内
容
や
、
そ
れ
が
自
分
た
ち
に
ど

相

う
影
響
す
る
の
か
と
い
っ
た
詳
細

は
、
十
分
に
把
握
で
き
て
い
な
い

お
客
様
も
少
な
く
な
い
は
ず
だ
。

　

そ
こ
で
、
例
え
ば
「
生
前
贈
与

に
つ
い
て
相
続
財
産
に
加
算
さ
れ

る
期
間
が
延
び
る
予
定
で
す
。
〇

〇
様
は
年
に
１
１
０
万
円
ほ
ど
の

贈
与
は
す
で
に
さ
れ
て
い
ま
す

が
、
そ
れ
以
外
に
何
か
対
策
を
さ

れ
て
い
ま
す
か
」
な
ど
、
お
客
様

が
行
っ
て
き
た
対
策
を
話
題
に
出

し
な
が
ら
改
正
が
あ
る
こ
と
を
伝

え
て
い
く
の
が
よ
い
だ
ろ
う
。

　

こ
の
段
階
の
お
客
様
は
、
自
身

に
と
っ
て
必
要
な
相
続
・
贈
与
の

対
策
を
聞
く
こ
と
よ
り
も
、
ま
ず

は
改
正
内
容
を
把
握
し
た
い
と
い

う
ニ
ー
ズ
が
強
い
と
思
わ
れ
る
。

金
融
機
関
の
担
当
者
は
、
改
正
内

容
を
案
内
す
る
機
会
を
作
る
こ
と

を
優
先
し
よ
う
。

　

そ
の
う
え
で
、
相
続
・
贈
与
の

税
制
改
正
を
踏
ま
え
た
対
策
を
ほ

と
ん
ど
行
っ
て
い
な
い
場
合
、
自

行
庫
で
開
催
し
て
い
る
相
続
な
ど

の
個
別
相
談
会
へ
の
参
加
、
本
部

の
Ｆ
Ｐ
な
ど
専
担
者
と
の
面
談
、

無
料
で
自
社
株
式
評
価
サ
ー
ビ
ス

を
提
供
す
る
提
携
企
業
の
紹
介
な

ど
を
案
内
す
る
と
よ
い
。

声
か
け
か
ら
具
体
的
な

ニ
ー
ズ
を
把
握
し
よ
う

　

一
方
、
改
正
内
容
を
踏
ま
え
て

す
で
に
何
ら
か
の
対
策
を
考
え
て

い
る
お
客
様
に
は
、
不
安
や
気
が

か
り
な
点
が
な
い
か
確
認
し
て
み

よ
う
。
税
制
改
正
に
よ
っ
て
「
早

め
に
子
ど
も
た
ち
に
贈
与
し
た
い
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と
考
え
て
い
る
が
、
子
ど
も
た
ち

に
平
等
に
分
け
る
に
は
ど
う
し
た

ら
よ
い
か
わ
か
ら
な
い
」
と
い
っ

た
具
体
的
な
ニ
ー
ズ
を
拾
え
る
か

も
し
れ
な
い
。

　

お
客
様
の
回
答
に
よ
っ
て
は
、

専
門
家
を
紹
介
す
る
こ
と
が
必
要

な
場
合
も
出
て
く
る
だ
ろ
う
。
こ

こ
で
適
切
な
対
応
が
で
き
れ
ば
、

さ
ら
な
る
信
頼
を
得
る
こ
と
が
で

き
る
。

　

相
続
や
贈
与
は
、
家
族
関
係
の

変
化
に
よ
っ
て
「
誰
に
ど
れ
だ
け

相
続
さ
せ
た
い
か
」
と
い
う
心
情

が
変
わ
る
こ
と
は
十
分
に
考
え
ら

れ
る
。
そ
の
た
め
、
入
り
口
の
声

か
け
は
、
最
初
か
ら
商
品
に
直
接

結
び
つ
け
る
の
で
は
な
く
、
お
客

様
の
ニ
ー
ズ
把
握
を
意
識
す
る
こ

と
が
大
切
だ
。

　

声
か
け
の
結
果
、
例
え
ば
相
続

対
策
の
方
向
性
を
決
め
る
必
要
が

あ
り
、
相
談
機
会
を
お
客
様
が
望

ん
で
い
る
の
な
ら
、
そ
う
し
た
場

を
用
意
で
き
る
こ
と
を
伝
え
て
み

よ
う
。

▶�

京
都
銀
行
営
業
本
部
営
業
統
轄
室
の
寺
脇

羊
子
室
長
代
理

●アプローチトークの例
相
続
対
策
も
兼
ね
て

贈
与
を
検
討
さ
れ
て

い
る
と
の
こ
と
で
し
た
ね

え
え 

で
も
先
日

私
が
考
え
て
い
た

相
続
対
策
は

不
十
分
か
も
し
れ
な
い
と

友
人
に
言
わ
れ
た
の

詳
し
い
こ
と
は

わ
か
ら
な
い
け
ど
ま
た

改
正
が
あ
り
そ
う
だ
と
か
…

そ
う
で
す
ね

実
は
相
続
や

贈
与
の
仕
組
み
が

ま
た
変
わ
る
可
能
性
が

あ
る
ん
で
す

や
っ
ぱ
り
…
で
も

詳
し
く
は
知
ら
な
い
わ

は
い 

例
え
ば

今
回
の
税
制
改
正
で
は

贈
与
を
行
っ
た

財
産
に
つ
い
て

相
続
財
産
に
加
算
さ
れ
る

期
間
が
7
年
へ
と

広
が
る
見
通
し
で
す

ご
友
人
に

相
続
対
策
が
不
十
分
か
も

し
れ
な
い
と
指
摘

さ
れ
た
と
の
こ
と
な
ら

専
門
家
も
交
え
て
お
話
を

さ
れ
て
み
て
は

い
か
が
で
し
ょ
う
か
？

確
か
に
不
十
分
な
の
か
も
…

で
も
専
門
家
っ
て

ど
こ
に
頼
め
ば
い
い
の
？

専
門
家
は
当
行
で

紹
介
が
可
能
で
す
よ

大
事
な
こ
と
で
す
し

ま
ず
は
情
報
収
集
の
つ
も
り
で

会
っ
て
み
ま
せ
ん
か
？

私
も
サ
ポ
ー
ト
い
た
し
ま
す

そ
れ
な
ら
良
か
っ
た

じ
ゃ
あ
お
願
い
す
る
わ


