
資
取
引
先
を
開
拓
す
る
た

め
に
手
当
た
り
次
第
新
規

先
を
訪
問
し
て
も
、
そ
れ
は
非
効

率
で
あ
る
。
飛
び
込
み
営
業
で
の

新
規
開
拓
は
難
易
度
が
高
く
、
多

く
の
時
間
を
費
や
す
。
そ
の
う
え

営
業
店
の
テ
リ
ト
リ
ー
内
に
は
金

融
機
関
の
競
合
も
多
く
、
新
規
取

引
先
の
取
り
合
い
に
よ
る
他
行
庫

と
の
競
争
は
激
し
い
。

　
そ
の
よ
う
な
環
境
に
お
い
て
円

滑
に
新
規
訪
問
に
つ
な
げ
る
方
法

に
、
取
引
先
か
ら
の
仕
入
先
・
発

注
先
の
紹
介
が
あ
る
。

　
新
規
先
に
い
き
な
り
訪
問
し
て

も
門
前
払
い
と
な
っ
た
り
、
た
と

え
話
を
聞
い
て
も
ら
え
て
も
、
実

権
者
で
あ
る
社
長
に
は
な
か
な
か

会
わ
せ
て
も
ら
え
な
か
っ
た
り
す

る
も
の
だ
。

問
に
お
い
て
成
果
に
つ
な
が
り
や

す
い
新
規
開
拓
方
法
で
あ
る
。

　
取
引
先
の
社
長
に
た
だ
「
取
引

先
を
紹
介
し
て
く
だ
さ
い
」
と
依

頼
す
る
の
は
、
勧
め
ら
れ
な
い
。

「
ど
こ
で
も
い
い
の
で
紹
介
し
て

く
だ
さ
い
」
と
お
願
い
し
、
紹
介

さ
れ
た
先
が
決
算
内
容
の
悪
い
先

で
あ
っ
た
場
合
を
考
え
て
み
よ

う
。
そ
の
場
合
は
融
資
を
お
断
り

す
る
こ
と
に
な
る
が
、
そ
う
な
れ

ば
紹
介
元
と
紹
介
先
の
両
方
の
顔

を
つ
ぶ
す
こ
と
に
な
る
。

　
特
に
紹
介
元
の
社
長
と
良
好
な

関
係
を
構
築
し
て
い
た
場
合
、
そ

の
関
係
に
亀
裂
が
入
り
か
ね
な

い
。
し
た
が
っ
て
、
紹
介
を
受
け

る
場
合
で
あ
っ
て
も
、
あ
ら
か
じ

め
十
分
な
下
調
べ
を
し
て
お
く
必

要
が
あ
る
。

　
し
か
し
紹
介
が
あ
れ
ば
、
紹
介

元
社
長
の
人
脈
か
ら
普
段
会
え
な

い
実
権
者
の
社
長
に
直
接
会
わ
せ

て
も
ら
え
る
確
率
が
高
ま
る
。
紹

介
元
社
長
の
顔
も
あ
る
た
め
、
紹

介
先
企
業
の
社
長
も
断
る
こ
と
な

く
面
談
し
て
も
ら
え
る
。

紹
介
を
依
頼
す
る
の
は

仕
入
先
や
発
注
先
が
中
心

　
紹
介
に
よ
る
新
規
開
拓
は
、
紹

介
元
と
な
る
社
長
と
親
密
か
つ
信

頼
し
て
い
る
社
長
を
紹
介
し
て
も

ら
え
る
可
能
性
が
高
く
、
当
事
者

間
の
信
頼
関
係
に
基
づ
い
て
い
る

た
め
、
確
度
が
高
く
取
引
に
つ
な

げ
や
す
い
。
そ
の
た
め
、
担
当
者

と
し
て
も
安
心
し
て
訪
問
で
き

る
。

　
こ
の
よ
う
に
、
紹
介
は
新
規
訪

紹介による
新規アプローチは
このように進めよう
黒木正人

行政書士事務所長
岐阜県よろず支援拠点
チーフコーディネーター

　ここでは、取引先から仕入先や発注先を紹介しても
らい新規開拓を進める方法やコツを解説する。

融 メソッド1
取
引
先
か
ら
仕
入
先・

発
注
先
を
紹
介
し
て
も
ら
う
方
法
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下
調
べ
の
第
一
段
階
は
、
紹
介

元
の
決
算
書
の
確
認
で
あ
る
。
取

引
先
概
要
表
な
ど
の
仕
入
先
・
販

売
先
欄
か
ら
紹
介
を
受
け
た
い
先

の
リ
ス
ト
を
作
る
方
法
も
あ
る

が
、
記
載
内
容
が
更
新
さ
れ
て
い

な
い
こ
と
も
あ
る
の
で
、
常
に
最

新
の
決
算
書
で
下
調
べ
を
行
い
た

い
。

　
決
算
書
の
売
掛
先
・
受
取
手
形

先
、
買
掛
先
・
支
払
手
形
先
を
調

べ
る
こ
と
に
な
る
が
、
売
掛
先
・

受
取
手
形
先
は
販
売
先
、
買
掛

先
・
支
払
手
形
先
は
仕
入
先
と
な

る
。
紹
介
元
か
ら
す
れ
ば
、
販
売

先
は
商
品
を
「
買
っ
て
も
ら
っ
て

い
る
」
立
場
に
あ
る
の
で
、
第
三

者
で
あ
る
金
融
機
関
に
は
積
極
的

な
紹
介
を
し
に
く
い
先
と
い
え

る
。

　
そ
れ
に
対
し
て
仕
入
先
・
発
注

先
は
、
紹
介
元
か
ら
す
れ
ば
「
仕

入
れ
て
い
る
・
発
注
し
て
い
る
」

立
場
に
あ
る
の
で
紹
介
を
し
や
す

い
。
し
た
が
っ
て
、
紹
介
を
お
願

い
す
る
の
は
仕
入
先
・
発
注
先
が

中
心
と
な
る
。

　
下
調
べ
の
第
二
段
階
は
、
仕
入

先
・
発
注
先
の
リ
ス
ト
が
で
き
た

後
に
帝
国
デ
ー
タ
バ
ン
ク
や
東
京

商
工
リ
サ
ー
チ
な
ど
の
外
部
デ
ー

タ
を
使
い
、
業
況
を
チ
ェ
ッ
ク
す

る
こ
と
で
あ
る
。
業
況
が
悪
い
先

や
調
査
会
社
の
点
数
が
低
い
先

は
、
リ
ス
ト
か
ら
外
す
。

　
次
に
、
訪
問
先
の
ホ
ー
ム
ペ
ー

ジ
な
ど
で
何
を
行
っ
て
い
る
会
社

か
、
取
引
先
金
融
機
関
は
ど
こ
か

等
を
調
査
す
る
。
そ
う
し
て
紹
介

し
て
ほ
し
い
先
を
あ
ら
か
じ
め
調

査
し
、
決
め
て
お
く
こ
と
が
ポ
イ

ン
ト
と
な
る
。

紹
介
依
頼
を
切
り
出
す

タ
イ
ミ
ン
グ
が
重
要

　
取
引
先
に
紹
介
を
お
願
い
す
る

場
合
、「
社
長
、
い
つ
も
お
世
話

に
な
っ
て
お
り
ま
す
。
本
日
は
、

御
社
と
取
引
の
あ
る
仕
入
先
や
発

注
先
を
ご
紹
介
い
た
だ
け
な
い
か

と
思
い
、
訪
問
い
た
し
ま
し
た
」

な
ど
と
い
き
な
り
依
頼
を
す
る
と

悪
い
印
象
を
与
え
て
し
ま
い
、
紹

介
を
受
け
ら
れ
な
く
な
る
の
で
注

意
が
必
要
で
あ
る
。
誠
実
で
丁
寧

な
対
応
は
言
う
ま
で
も
な
い
が
、

話
を
切
り
出
す
タ
イ
ミ
ン
グ
も
重

要
と
な
る
。

　
取
引
先
社
長
と
面
談
し
紹
介
を

依
頼
す
る
際
に
は
、
ま
ず
は
あ
ら

か
じ
め
紹
介
し
て
ほ
し
い
会
社
の

話
題
を
さ
り
げ
な
く
出
し
て
お
こ

う
。
紹
介
の
依
頼
を
す
る
タ
イ
ミ

ン
グ
は
、
話
が
盛
り
上
が
っ
た
と

き
で
あ
る
。

「
御
社
は
○
○
社
と
お
取
引
が
あ

る
の
で
す
ね
。
お
そ
ら
く
良
い
お

取
引
を
さ
れ
て
い
る
と
思
い
ま
す

が
、
い
か
が
で
す
か
」「
そ
う
で

す
か
、
○
○
社
の
社
長
と
は
仲
が

よ
ろ
し
い
の
で
す
ね
」
と
話
を
切

り
出
す
。

　
次
に
「
社
長
、
い
ま
の
私
は
新

規
の
お
取
引
先
を
獲
得
す
る
こ
と

が
一
番
の
仕
事
で
し
て
、
こ
れ
が

な
か
な
か
苦
戦
し
て
お
り
ま
す
。

い
ま
の
お
話
を
聞
く
限
り
、
○
○

社
は
御
社
の
取
引
先
だ
け
あ
っ
て

素
晴
ら
し
い
会
社
だ
と
思
い
ま
し

た
」
と
依
頼
す
る
理
由
や
背
景
を

伝
え
る
。

　
そ
し
て
「
御
社
と
○
○
社
と

は
、
と
て
も
良
い
お
取
引
を
し
て

い
る
と
お
見
受
け
し
ま
し
た
。
そ

こ
で
社
長
、
お
願
い
な
の
で
す

が
、
○
○
社
を
私
に
紹
介
し
て
い

た
だ
け
な
い
で
し
ょ
う
か
」
と
、

要
件
を
ダ
イ
レ
ク
ト
に
伝
え
る
こ

と
も
重
要
で
あ
る
。

　
良
い
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
が

取
れ
て
い
る
取
引
先
で
あ
れ
ば
、

失
礼
が
な
い
限
り
、
良
い
返
事
が

来
る
だ
ろ
う
。
こ
う
し
て
紹
介
を

受
け
る
こ
と
に
な
る
が
、
後
日
、

そ
の
結
果
の
報
告
を
す
る
こ
と
も

忘
れ
な
い
よ
う
に
し
た
い
。

◦�まずは紹介元を下調
べし、紹介してほし
い会社を決める
◦�社長と話が盛り上が
ったタイミングで紹
介依頼を切り出す
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