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こ
の
と
こ
ろ
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貨
店
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減
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し
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画
・
う
の
と
お
る

マ ガン

こんな課題を持つ取引先には
このように支援を提案しよう

　ビジネスマッチングと外部機関を活用した本業
支援について、提案の流れをマンガで紹介する。

東西支店 営業係
松下代理

あ
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ー
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