
▼
こ
ん
な
ト
ー
ク
で
ア
プ
ロ
ー
チ

担
当
者
「
円
安
の
影
響
で
国
内
の
景
気

が
上
向
い
て
き
ま
し
た
が
、
御
社
は
い

か
が
で
す
か
」

社
長
「
輸
出
中
心
の
大
手
企
業
は
い
い

け
ど
、
う
ち
の
得
意
先
は
海
外
生
産
の

割
合
が
高
い
の
で
円
安
の
恩
恵
は
受
け

て
い
な
い
ん
だ
よ
。
そ
れ
よ
り
、
う
ち

で
は
輸
入
原
材
料
の
価
格
が
上
が
っ
た

ほ
う
が
問
題
だ
ね
」

担
当
者
「
そ
う
い
う
こ
と
で
し
た
ら
、

原
材
料
の
一
括
大
量
仕
入
れ
で
コ
ス
ト

ダ
ウ
ン
を
図
っ
て
は
い
か
が
で
す
か
。

も
ち
ろ
ん
資
金
も
ご
融
資
さ
せ
て
い
た

だ
き
ま
す
」

社
長
「
一
括
大
量
仕
入
れ
か
…
。
資
金

を
用
意
し
て
く
れ
る
な
ら
、
考
え
て
み

よ
う
か
な
」

●

長
い
間
円
高
で
苦
し
ん
で
き
た
日

本
の
企
業
だ
が
、
円
安
と
な

り
、
よ
う
や
く
景
気
の
回
復
に
期
待
を

寄
せ
ら
れ
る
状
況
と
な
っ
た
。
し
か
し

な
が
ら
、
外
需
中
心
の
大
手
企
業
は
相

応
に
円
安
の
恩
恵
を
享
受
し
て
い
る

が
、
中
小
企
業
は
依
然
と
し
て
厳
し
い

経
営
環
境
に
置
か
れ
て
い
る
。

円
安
の
進
行
は
、
輸
出
企
業
の
利
益

増
加
を
通
じ
て
日
本
経
済
に
プ
ラ
ス
の

影
響
を
与
え
る
こ
と
に
は
間
違
い
な
い

が
、
そ
の
度
合
い
は
以
前
よ
り
小
さ
く

な
っ
て
い
る
。

こ
の
背
景
に
は
、
日
本
の
産
業
構
造

の
変
化
が
あ
る
と
考
え
ら
れ
る
。
日
本

企
業
は
こ
れ
ま
で
、
円
高
対
策
や
海
外

需
要
の
高
ま
り
、
新
興
国
企
業
の
成
長

や
製
品
の
コ
モ
デ
ィ
テ
ィ
化
に
よ
る
価

格
競
争
の
進
展
に
よ
り
、
よ
り
コ
ス
ト

の
低
い
と
こ
ろ
で
生
産
す
る
必
要
性
が

高
ま
っ
た
こ
と
な
ど
か
ら
、
海
外
で
の

生
産
を
拡
大
さ
せ
て
き
た
。
こ
の
海
外

生
産
の
拡
大
が
円
安
の
恩
恵
を
限
定
的

に
し
て
い
る
の
だ
。

価
格
上
昇
の
原
因
を
分
析
し

実
情
に
即
し
た
対
策
を
実
施

景
気
は
回
復
基
調
に
あ
る
が
、
国
内

の
仕
事
を
受
注
す
る
中
小
企
業
に
お
い

て
は
、
期
待
す
る
ほ
ど
受
注
量
が
増
え

て
い
な
い
。
ま
た
、
中
小
企
業
で
は
海

外
展
開
を
実
施
し
て
い
な
い
と
こ
ろ
が

多
く
、
海
外
に
販
売
先
を
持
つ
企
業
で

あ
っ
て
も
そ
の
収
益
性
は
大
企
業
に
比

べ
て
低
い
。
こ
う
し
た
要
因
か
ら
中
小

企
業
は
円
安
の
恩
恵
を
受
け
に
く
く
、

輸
入
原
材
料
価
格
の
上
昇
に
よ
る
コ
ス

ト
増
の
負
担
が
重
く
な
っ
て
い
る
。

中
小
企
業
に
と
っ
て
、
売
上
原
価
の

増
加
は
利
益
に
直
接
影
響
す
る
一
大
事

だ
。
通
常
の
取
引
に
お
い
て
も
、
大
手

得
意
先
企
業
か
ら
コ
ス
ト
削
減
を
強
い

ら
れ
て
厳
し
い
経
営
環
境
に
あ
る
。
外

部
要
因
に
よ
る
売
上
原
価
の
増
加
は
、

企
業
が
必
要
と
す
る
収
益
を
確
保
す
る

う
え
で
何
と
し
て
で
も
解
決
し
な
け
れ

ば
な
ら
な
い
深
刻
な
問
題
で
あ
る
。

原
材
料
の
仕
入
価
格
が
上
が
っ
た
と

き
の
対
策
だ
が
、
何
よ
り
も
ま
ず
価
格

が
上
が
っ
た
原
因
を
明
ら
か
に
す
る
こ

と
が
必
要
だ
。
例
え
ば
、
原
材
料
の
供

給
国
は
ど
こ
か
、
供
給
国
の
政
情
・
経

済
な
ど
が
ど
の
よ
う
に
影
響
し
て
い
る

か
な
ど
で
あ
る
。

そ
の
う
え
で
、
価
格
上
昇
は
短
期
か

長
期
か
、
あ
る
い
は
今
後
の
価
格
の
見

通
し
は
ど
う
か
、
他
の
ル
ー
ト
か
ら
の

調
達
は
可
能
か
、
仕
入
先
の
変
更
で
対

応
が
可
能
か
な
ど
十
分
な
分
析
と
検
討

を
行
い
、
企
業
の
実
情
に
即
し
た
効
果

的
・
効
率
的
な
対
策
を
講
じ
る
こ
と
が

必
要
で
あ
る
。

対
策
実
施
に
伴
う
諸
費
用
の

資
金
も
含
め
て
融
資
を
提
案

具
体
的
な
対
策
と
し
て
は
、
概
ね
次

の
五
つ
が
考
え
ら
れ
る
（
図
表
）。

�
一
括
仕
入
れ

一
括
大
量
仕
入
れ
に
よ
り
仕
入
価
格

の
削
減
が
可
能
で
あ
れ
ば
、
検
討
す
る

よ
う
提
案
す
る
。

一
括
仕
入
れ
は
自
社
単
独
で
行
っ
て

も
よ
い
が
、
同
業
他
社
と
共
同
で
の
仕

入
れ
も
視
野
に
入
れ
て
検
討
し
た
い
。

こ
う
い
う
と
き
こ
そ
中
小
企
業
が
結
束

力
を
発
揮
す
る
良
い
機
会
で
あ
る
と
前

向
き
に
捉
え
る
発
想
が
必
要
だ
。
そ
の

た
め
に
は
、
日
頃
の
情
報
交
換
が
重
要

な
要
素
と
な
る
。
こ
う
し
た
情
報
交
換

の
橋
渡
し
を
行
う
の
も
、
地
域
金
融
機

関
の
大
切
な
役
割
で
あ
る
。

そ
の
ほ
か
、
組
合
を
通
じ
た
一
括
仕

入
れ
に
つ
い
て
も
提
案
し
て
お
き
た

い
。
中
小
企
業
の
多
く
は
地
域
の
工
業

組
合
等
、
同
じ
業
態
の
組
合
に
加
入
し

て
い
る
は
ず
だ
。
取
引
先
企
業
か
ら
組

合
に
対
し
て
提
案
を
持
ち
か
け
る
こ
と

も
一
つ
の
方
法
で
あ
る
。

一
括
仕
入
れ
を
行
う
た
め
の
資
金
は

も
ち
ろ
ん
、
こ
の
場
合
、
原
材
料
保
管

倉
庫
の
設
置
、
保
管
倉
庫
賃
借
料
、
空

調
設
備
や
原
材
料
運
搬
車
両
な
ど
、
在

庫
積
増
に
伴
う
諸
設
備
・
諸
費
用
の
融

資
提
案
も
同
時
に
行
お
う
。

�
国
産
品
へ
の
切
り
替
え

「
今
さ
ら
仕
入
国
の
見
直
し
な
ど
…
」

と
思
わ
れ
る
か
も
し
れ
な
い
が
、
改
め

て
見
直
し
て
み
る
こ
と
も
必
要
で
あ

る
。
原
材
料
が
一
種
類
だ
け
の
場
合
に

は
あ
ま
り
期
待
は
で
き
な
い
が
、
原
材

料
を
数
種
類
取
り
扱
っ
て
い
る
よ
う
で

あ
れ
ば
、
そ
の
中
に
は
国
産
品
で
対
応

が
可
能
な
こ
と
も
あ
る
の
で
、
念
の
た

め
見
直
し
て
み
る
価
値
は
あ
る
。

�
代
替
品
の
採
用

「
代
替
品
な
ど
あ
る
は
ず
が
な
い
」
と

先
入
観
を
持
っ
て
い
る
場
合
も
あ
る
の

で
、
仕
入
国
の
見
直
し
と
同
様
、
原
材

料
の
代
替
と
な
る
も
の
に
つ
い
て
検
討

す
る
こ
と
が
必
要
で
あ
る
。

世
界
中
で
日
々
、
新
し
い
発
見
・
開

発
が
行
わ
れ
て
い
る
時
代
だ
。
改
め
て

見
直
す
こ
と
に
よ
り
「
目
か
ら
鱗
」
の

代
替
品
が
見
つ
か
る
可
能
性
が
あ
る
こ

と
も
ア
ド
バ
イ
ス
し
て
お
き
た
い
。

�
先
物
予
約

改
め
て
説
明
す
る
必
要
は
な
い
と
思

う
が
、
先
物
予
約
に
よ
り
為
替
リ
ス
ク

を
回
避
・
軽
減
す
る
こ
と
も
一
つ
の
方

法
で
あ
る
。

�
販
路
の
拡
大

即
効
性
は
な
い
が
、
将
来
を
見
据

え
、
販
路
拡
大
に
よ
る
売
上
向
上
を
図

る
こ
と
を
ア
ド
バ
イ
ス
す
る
。
売
上
原

価
の
増
加
は
利
益
を
圧
迫
す
る
。
こ
れ

を
挽
回
す
る
た
め
に
は
、
売
上
を
増
や

す
か
コ
ス
ト
を
減
ら
す
か
の
い
ず
れ
か

の
方
法
に
よ
る
ほ
か
は
な
い
。

コ
ス
ト
削
減
が
で
き
な
い
の
で
あ
れ

ば
、
積
極
的
な
営
業
活
動
を
展
開
し
て

売
上
を
追
及
し
、
仕
入
価
格
の
補
填
を

試
み
る
こ
と
が
基
本
と
い
え
る
。

こ
の
場
合
は
、
販
路
の
拡
大
に
伴
う

営
業
担
当
部
署
の
強
化
に
関
わ
る
人
件

費
、
支
店
・
営
業
所
の
設
置
等
に
関
わ

る
設
備
資
金
な
ど
に
つ
い
て
も
融
資
提

案
を
行
い
た
い
。

�
円
安
で
原
材
料
の
仕
入
価
格
が
上
が
っ
た
製
造
業
者

一
括
仕
入
れ
に
よ
る
仕
入
資
金
と

在
庫
積
増
に
伴
う
資
金
を
融
資

●原材料の仕入価格上昇への対策

１．一括仕入れ

２．国産品への切り替え

３．代替品の採用

４．先物予約

５．販路拡大による売上向上

〈業種別〉
こんな経経営営課課題題を持つ取引先には

このような融資提案を行おう
奥山文雄フロンティア代表講師

ここでは、業種別に今みられがちな経営課題を抱
える企業のタイプを挙げ、融資提案法を解説する。

いま取引先の資金ニーズは
こう発掘する
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