
あ
な
た
が
自
営
業
者
で
、
機
械
を

売
っ
て
い
た
と
す
る
。
売
上
が

な
け
れ
ば
会
社
は
つ
ぶ
れ
る
と
い
う
と

き
、「
買
っ
て
く
れ
る
先
を
ど
う
見
つ

け
た
ら
よ
い
か
分
か
ら
な
い
」
と
言
っ

て
い
ら
れ
る
だ
ろ
う
か
。
厳
し
い
言
い

方
だ
が
、「
新
規
訪
問
先
を
探
す
気
が

な
い
」
か
ら
目
に
入
ら
な
い
の
で
は
な

い
か
。「
ど
う
し
て
も
新
規
融
資
を
取

り
た
い
」
と
い
う
気
持
ち
が
強
け
れ
ば

お
の
ず
と
新
規
訪
問
先
は
見
つ
か
る
。

例
え
ば
、「
最
近
、
仕
入
先
を
変
え

た
ん
だ
け
ど
、
そ
こ
の
社
長
が
熱
心
で

ね
」
と
い
っ
た
取
引
先
社
長
の
話
か
ら

も
新
規
見
込
先
が
見
つ
か
る
。

車
や
バ
イ
ク
で
の
移
動
中
、「
□
□

ク
リ
ニ
ッ
ク
」「
○
○
医
院
」
と
い
っ

た
看
板
が
目
に
入
っ
て
く
る
。
す
る

と
、「
開
業
資
金
は
ど
こ
で
借
り
た
ん

だ
ろ
う
」「
奥
に
あ
る
の
は
自
宅
だ

な
。
そ
の
住
宅
ロ
ー
ン
も
あ
る
は
ず

だ
」
な
ど
と
い
っ
た
発
想
が
自
然
と
涌

い
て
く
る
。
今
ま
で
は
、
視
界
に
も
入

っ
て
い
な
か
っ
た
風
景
が
、
商
売
の
ネ

タ
と
し
て
見
え
て
く
る
。

得
意
な
業
種
か
ら
探
し
て
み
る

基
本
的
な
方
法
と
し
て
は
、
ま
ず
、

自
分
の
担
当
エ
リ
ア
内
に
い
く
つ
企
業

が
あ
る
か
を
調
べ
る
こ
と
が
必
要
だ
。

地
図
に
色
を
塗
っ
て
も
い
い
。
そ
の
う

ち
取
引
の
あ
る
先
を
除
い
た
も
の
が
、

す
べ
て
新
規
見
込
先
で
あ
る
。

既
存
の
取
引
先
に
紹
介
し
て
も
ら

う
、
取
引
先
の
仕
入
先
・
販
売
先
を
リ

ス
ト
ア
ッ
プ
す
る
、
会
社
要
覧
か
ら
エ

リ
ア
内
の
先
を
ピ
ッ
ク
ア
ッ
プ
す
る
と

い
っ
た
方
法
も
有
効
だ
。

車
が
好
き
な
ら
車
関
係
の
会
社
、
甘

い
も
の
が
好
き
な
ら
ス
イ
ー
ツ
店
を
探

す
な
ど
、
遊
び
感
覚
が
あ
っ
て
も
よ

い
。
自
分
の
興
味
の
あ
る
こ
と
を
仕
事

に
し
て
い
る
企
業
、
得
意
な
業
種
の
企

業
に
行
け
る
の
も
新
規
訪
問
で
あ
る
。

訪問先の選定方法や心構えを紹介！

下準備の
疑問・悩みを解決する

ここでは、新規融資開拓の下準備の段

階において渉外担当者が疑問に感じやす

い項目や悩みを挙げ、対応のポイントと

トーク例について解説する。

そ
も
そ
も
新
規
訪
問
先
を

ど
う
見
つ
け
た
ら
よ
い
の
か

分
か
ら
な
い

1
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ア
ベ
ノ
ミ
ク
ス
で
景
気
は
回
復
基

調
に
あ
る
と
は
い
え
、
ま
だ
ま

だ
中
小
企
業
の
業
績
は
良
く
な
っ
て
い

な
い
。
し
た
が
っ
て
、「
飛
び
込
み
訪

問
」
が
「
飛
ん
で
火
に
入
る
夏
の
虫
」

に
な
る
危
険
性
が
あ
る
。
ま
し
て
、
反

社
会
的
勢
力
の
関
係
企
業
で
あ
る
と
い

う
リ
ス
ク
も
あ
る
。
そ
れ
を
避
け
る
た

め
に
は
、
飛
び
込
み
で
あ
っ
て
も
あ
る

程
度
の
下
準
備
は
必
要
と
な
る
。

日
頃
か
ら
会
社
要
覧
を
見
た
り
、
興

味
・
関
心
を
持
っ
て
エ
リ
ア
内
の
企
業

の
様
子
を
見
た
り
す
る
こ
と
で
、
あ
る

程
度
の
「
選
別
」
は
で
き
る
。
た
だ
し

こ
れ
は
「
君
子
、
危
う
き
に
近
寄
ら

ず
」
程
度
で
よ
い
。

「
社
屋
が
競
売
に
か
け
ら
れ
て
い
る
」

「
反
社
会
的
勢
力
が
出
入
り
し
て
い

る
」
と
い
っ
た
情
報
の
あ
る
先
は
飛
び

込
み
訪
問
先
か
ら
外
す
。「
こ
こ
は
行

っ
て
は
い
け
な
い
」
と
い
う
企
業
の
リ

ス
ト
が
あ
る
金
融
機
関
は
、
そ
れ
を
確

認
す
る
と
よ
い
。

企
業
を
見
分
け
る
力
が
つ
く

飛
び
込
み
で
訪
問
す
る
先
に
は
、

「
今
日
は
こ
の
エ
リ
ア
を
軒
並
み
訪
問

さ
せ
て
い
た
だ
い
て
お
り
ま
す
」
と
い

っ
た
ト
ー
ク
で
、「
飛
び
込
み
」
で
あ

る
こ
と
を
明
確
に
す
る
方
法
も
あ
る
。

「
獲
得
す
る
た
め
の
新
規
訪
問
」
と
い

う
観
点
か
ら
す
る
と
、
相
手
に
喜
ば
れ

る
ト
ー
ク
で
は
な
い
の
で
奨
励
で
き
な

い
が
、
飛
び
込
み
の
リ
ス
ク
を
減
ら
す

効
果
は
あ
る
。「
わ
ざ
わ
ざ
、
う
ち
に

来
た
と
い
う
こ
と
は
、
金
を
貸
し
て
く

れ
る
と
い
う
こ
と
だ
ね
」
と
い
っ
た
反

応
を
防
ぐ
こ
と
が
で
き
る
。

何
回
か
飛
び
込
み
訪
問
を
し
て
い
る

と
度
胸
が
つ
く
。
ま
た
、
良
い
企
業
と

悪
い
企
業
を
見
分
け
る
力
も
つ
い
て
く

る
も
の
だ
。
新
規
を
取
る
・
取
ら
な
い

以
上
に
、
自
分
の
成
長
と
い
う
意
味
で

飛
び
込
み
の
効
能
は
大
き
い
。

渉
外
担
当
者
を
対
象
と
し
た
「
雑

談
力
」
や
「
会
話
力
」
の
セ
ミ

ナ
ー
が
流
行
し
て
い
る
。「
社
長
と
何

を
話
し
た
ら
い
い
の
か
分
か
ら
な
い
」

「
会
話
が
う
ま
く
返
せ
な
い
」
と
い
っ

た
悩
み
を
持
つ
若
い
人
が
増
え
て
い
る

証
拠
だ
。
新
規
訪
問
で
話
を
す
る
の
は

相
手
で
あ
っ
て
自
分
で
は
な
い
。
相
手

に
気
持
ち
よ
く
話
し
て
も
ら
う
に
は
ど

う
す
る
か
を
考
え
る
こ
と
が
大
切
だ
。

天
気
の
話
は
ロ
ン
グ
セ
ラ
ー
の
よ
う

な
も
の
。「
今
日
は
良
い
お
天
気
で
す

ね
」「
春
ら
し
く
な
り
ま
し
た
ね
」
と

い
っ
た
話
に
「
そ
ん
な
こ
と
は
な
い
」

と
答
え
る
人
は
い
な
い
だ
ろ
う
。

社
長
と
会
う
ま
で
に
見
た
社
内
の
様

子
の
感
想
を
伝
え
る
こ
と
も
有
効
だ
。

「
活
気
が
あ
り
ま
す
ね
」「
受
付
の
方

が
と
て
も
良
い
笑
顔
で
迎
え
て
く
れ
ま

し
た
」
な
ど
と
言
っ
て
怒
り
だ
す
人
は

い
な
い
。「
ど
の
よ
う
に
社
員
さ
ん
の

教
育
を
さ
れ
て
い
る
の
で
す
か
」
な
ど

と
聞
け
ば
「
ス
マ
イ
ル
０
円
と
い
う
の

が
私
の
モ
ッ
ト
ー
で
ね
」
と
い
っ
た
答

え
が
返
っ
て
く
る
。
受
付
の
社
員
は
、

社
長
か
ら
「
×
×
銀
行
の
人
が
褒
め
て

い
た
よ
」
と
言
わ
れ
る
か
も
し
れ
な

い
。
そ
う
す
れ
ば
、
次
回
訪
問
時
に
好

感
を
持
っ
て
迎
え
て
く
れ
る
だ
ろ
う
。

社
是
や
社
訓
を
話
題
に
す
る

社
長
室
に
入
っ
て
も
、
そ
こ
に
あ
る

も
の
を
話
題
に
す
る
。
例
え
ば
社
是
、

社
訓
、
経
営
理
念
な
ど
で
あ
る
。
す
る

と
、「『
楽
し
く
働
く
』
と
い
う
の
は
社

長
が
お
考
え
に
な
っ
た
社
訓
な
の
で
す

か
」
と
切
り
出
せ
る
。

話
を
引
き
出
す
た
め
の
ネ
タ
は
、
訪

問
先
に
い
く
ら
で
も
あ
る
。
そ
れ
で
も

不
安
な
ら
、
多
く
の
社
長
が
読
ん
で
い

る
日
本
経
済
新
聞
を
読
む
、
ニ
ュ
ー
ス

を
見
る
、
社
長
の
購
読
率
の
高
い
「
プ

レ
ジ
デ
ン
ト
」
の
よ
う
な
雑
誌
を
読

む
、
と
い
っ
た
こ
と
を
す
る
と
よ
い
。

雑
談
の
ネ
タ
は

ど
う
や
っ
て

見
つ
け
た
ら
い
い
の
？

3

飛
び
込
み
訪
問
の
場
合
は

下
準
備
を

し
な
く
て
も
い
い
の
？

2

訪問の準備・計画に関する「悩み」はこう解決する
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