
016Summer 2019 ファイナンシャル・アドバイザー017 Summer 2019ファイナンシャル・アドバイザー

目
的・期
間・リ
ス
ク
許
容
度
は

こ
う
確
認
し
よ
う

3人の　　　
エキスパ

ートが

アドバイ
ス

　

私
は
普
段
セ
ミ
ナ
ー
な
ど
を
行
う

際
、
一
周
見
渡
し
て
参
加
者
の
お
お

よ
そ
の
年
齢
を
確
認
す
る
。
ま
た
、

わ
か
る
範
囲
で
独
身
か
家
族
が
い
る

か
を
把
握
し
た
う
え
で
、
セ
ミ
ナ
ー

の
内
容
を
少
し
変
え
た
り
し
て
い
る
。

こ
れ
は
、
参
加
者
の
状
況
に
応
じ
て
、

投
資
の
仕
方
・
考
え
方
・
リ
ス
ク
許

容
度
が
異
な
っ
て
く
る
た
め
だ
。

　
お
客
さ
ま
と
の
面
談
時
も
同
様
で

あ
る
。
お
客
さ
ま
一
人
ひ
と
り
と
面

談
す
る
際
は
、
セ
ミ
ナ
ー
よ
り
も
さ

ら
に
状
況
把
握
が
具
体
的
に
な
る
こ

と
か
ら
、
提
案
も
し
や
す
い
。

　
そ
れ
で
は
、
具
体
的
に
ど
の
よ
う

に
し
て
目
的
等
を
探
っ
て
い
け
ば
よ

い
だ
ろ
う
か
。

「
目
的
を
明
確
に
す
る
こ
と
が

必
要
な
理
由
を
伝
え
よ
う
」

　

私
の
場
合
、
お
客
さ
ま
が
相
談
に

訪
れ
る
際
に
は
、
ど
う
い
う
目
的
な

の
か
、
ど
ん
な
希
望
が
あ
る
の
か
に

つ
い
て
、
事
前
に
メ
ー
ル
や
電
話
等

で
確
認
し
て
お
く
。
準
備
を
す
る
た

め
だ
。「
ツ
ー
ル
や
資
料
を
準
備
す

る
た
め
に
、
わ
か
る
範
囲
で
教
え
て

く
だ
さ
い
」
と
伝
え
れ
ば
、
お
客
さ

ま
も
抵
抗
な
く
、
目
的
等
に
つ
い
て

話
を
し
て
く
れ
る
は
ず
だ
。

　

一
方
で
、
急
な
来
客
と
い
っ
た
場

合
は
準
備
が
で
き
な
い
た
め
、
そ
の

場
で
お
客
さ
ま
か
ら
目
的
等
を
聞
き

出
す
必
要
が
あ
る
。「
目
的
や
運
用

期
間
、
目
標
金
額
を
決
め
る
こ
と
で

お
客
さ
ま
に
適
し
た
ア
ド
バ
イ
ス
が

で
き
る
よ
う
に
な
る
の
で
、
ま
ず
は

希
望
す
る
内
容
を
お
話
し
く
だ
さ

い
」。
こ
う
聞
け
ば
、
目
的
は
ク
リ

ア
に
な
る
は
ず
だ
。

　

仮
に
複
数
の
目
的
が
あ
る
場
合
は
、

「
優
先
順
位
を
決
め
て
、
ま
ず
は
上

位
２
つ
か
３
つ
を
考
え
ま
し
ょ
う
」

と
お
伝
え
し
て
い
る
。
目
的
が
多
す

ぎ
て
も
や
や
こ
し
く
な
る
た
め
、
シ

ン
プ
ル
に
話
を
進
め
る
こ
と
に
徹
し

て
い
る
。
目
的
・
目
標
が
決
ま
れ
ば
、

そ
れ
に
向
け
て
投
資
期
間
も
自
ず
と

決
ま
っ
て
く
る
。

「
明
確
に
す
れ
ば
す
る
ほ
ど

実
現
し
や
す
く
な
る
も
の
」

　

投
資
期
間
は
、
目
的
・
目
標
か
ら

逆
算
し
て
決
め
て
い
く
の
が
最
も
無

難
な
方
法
で
あ
ろ
う
。
仮
に
「
老
後

資
金
の
た
め
に
65
歳
ま
で
に
〇
〇
万

円
構
築
し
た
い
」
と
い
う
目
的
を
持

っ
て
い
た
と
す
る
と
、
現
在
の
お
客

さ
ま
の
年
齢
が
50
歳
で
あ
れ
ば
、
お

お
よ
そ
15
年
間
投
資
が
可
能
と
決
め

る
こ
と
が
で
き
る
。

「
特
に
期
間
を
決
め
て
い
な
い
」
と

い
う
お
客
さ
ま
の
場
合
に
は
、
目
標

金
額
を
達
成
し
た
ら
ど
こ
か
で
売
却

す
る
と
い
う
方
法
が
有
効
だ
。
た
だ

し
、
こ
の
場
合
に
は
余
裕
資
金
で
あ

る
こ
と
は
確
認
さ
れ
た
い
。

　

目
標
金
額
は
、
そ
の
目
的
や
お
客

さ
ま
の
意
向
に
よ
っ
て
変
わ
っ
て
く

る
。
例
え
ば
、「
国
立
大
学
進
学
を

希
望
す
る
場
合
に
は
、
最
低
で
も
ト

ー
タ
ル
１
０
０
０
万
円
は
考
え
ま
し

ょ
う
」
と
伝
え
て
い
る
。
こ
う
し
た

金
額
は
、
日
本
政
策
金
融
公
庫
や
文

部
科
学
省
の
デ
ー
タ
を
元
に
す
る
。

　

目
標
金
額
を
明
確
に
す
れ
ば
す
る

ほ
ど
、
お
客
さ
ま
の
意
識
も
高
く
な

り
、
実
現
し
や
す
く
な
る
も
の
だ
。

で
き
る
だ
け
お
客
さ
ま
が
目
的
・
期

間
・
目
標
金
額
を
意
識
で
き
る
よ
う

に
注
力
さ
れ
た
い
。

　
ポ
イ
ン
ト
は
、
お
客
さ
ま
自
身
に

考
え
て
決
め
て
も
ら
う
こ
と
。
こ
ち

ら
が
一
方
的
に
こ
う
す
べ
き
、
と
伝

え
る
の
で
は
な
く
、
お
客
さ
ま
が
考

え
、
そ
の
考
え
を
後
押
し
す
る
ほ
う

が
（
た
ま
に
ブ
レ
ー
キ
を
か
け
る
こ

と
も
）、
顧
客
本
位
の
観
点
か
ら
も

現
在
求
め
ら
れ
て
い
る
ス
タ
ン
ス
と

い
え
る
の
で
は
な
い
だ
ろ
う
か
。

「
意
向
の
実
現
に
必
要
な

リ
ス
ク
を
と
れ
る
か
を
確
認
」

　
リ
ス
ク
許
容
度
に
関
し
て
は
、
目

的
・
期
間
・
目
標
金
額
か
ら
推
測
可

能
だ
。
仮
に
、
目
的
：
老
後
資
金
、

期
間
：
10
年
、
目
標
金
額
：
手
元
の

１
０
０
０
万
円
を
１
２
０
０
万
円
に

増
や
し
た
い
、
と
い
っ
た
具
合
で
考

え
を
聞
き
出
す
こ
と
が
で
き
れ
ば
、

お
客
さ
ま
の
イ
メ
ー
ジ
が
判
明
す
る
。

年
間
で
１
〜
２
％
の
運
用
を
行
え
ば

よ
い
の
か
、
５
〜
６
％
の
運
用
を
行

え
ば
よ
い
の
か
、
運
用
期
間
が
短
い

の
か
長
い
の
か
で
リ
ス
ク
に
対
す
る

思
考
は
あ
る
程
度
、把
握
可
能
だ（
そ

れ
が
正
し
い
か
ど
う
か
、
耐
え
ら
れ

る
か
ど
う
か
は
こ
ち
ら
で
修
正
し
ア

ド
バ
イ
ス
を
行
う
）。

　
た
だ
し
、
資
産
運
用
に
つ
い
て
よ

く
わ
か
ら
な
い
ま
ま
希
望
を
述
べ
る

ケ
ー
ス
も
あ
る
。
そ
う
し
た
場
合
に

は
、
ど
の
金
融
商
品
の
リ
ス
ク
が
高

い
の
か
を
示
し
た
表
な
ど
を
用
い
て

リ
ス
ク
と
リ
タ
ー
ン
の
関
係
を
説
明

す
る
と
と
も
に
、
資
産
運
用
で
万
一
、

芳
し
く
な
い
結
果
に
な
っ
た
と
し
て

も
、
そ
の
他
の
資
金
で
リ
カ
バ
リ
ー

で
き
る
か
ど
う
か
聞
い
て
み
よ
う
。

余
裕
資
金
で
の
運
用
で
あ
れ
ば
、
ど
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こ
こ
で
は
、
お
客
さ
ま
の
投
資
目
的
・
期
間
、
リ
ス
ク
許
容
度
を

確
認
す
る
方
法
に
つ
い
て
、
運
用
ア
ド
バ
イ
ス
に
長
け
た
３
名
の
Ｆ

Ｐ
が
実
践
し
て
い
る
や
り
方
・
コ
ツ
を
紹
介
す
る
。
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の場合

❶ 

伊
藤
亮
太
さ
ん

ち
ら
か
と
い
え
ば
リ
ス
ク
は
と
っ
て

も
よ
い
。
た
だ
し
、
減
ら
し
た
く
な

い
の
で
あ
れ
ば
保
守
的
な
運
用
に
と

ど
め
る
必
要
が
あ
る
。

　

年
齢
・
運
用
期
間
に
よ
っ
て
も
異

な
る
だ
ろ
う
。
30
年
な
ど
の
長
期
投

資
で
あ
れ
ば
、
日
々
の
変
動
に
一
喜

一
憂
す
る
こ
と
は
な
い
。
そ
う
し
た

点
を
理
解
で
き
る
お
客
さ
ま
で
あ
れ

ば
、
リ
ス
ク
が
高
く
て
も
平
均
的
な

収
益
率
が
高
ま
れ
ば
よ
い
と
い
う
発

想
で
の
運
用
も
可
能
だ
。

　

繰
り
返
し
に
な
る
が
、
最
終
的
に

は
お
客
さ
ま
が
運
用
の
考
え
方
を
理

解
し
、
リ
ス
ク
と
リ
タ
ー
ン
の
考
え

方
を
把
握
し
た
う
え
で
運
用
を
ス
タ

ー
ト
す
べ
き
で
あ
る
。
お
客
さ
ま
の

中
で
目
標
・
資
産
運
用
に
対
す
る
考

え
方
が
明
確
に
な
れ
ば
、
大
き
な
ブ

レ
は
生
じ
な
い
だ
ろ
う
。
も
し
ブ
レ

が
生
じ
て
迷
う
こ
と
が
あ
れ
ば
、
フ

ォ
ロ
ー
を
す
か
さ
ず
入
れ
る
こ
と
で
、

お
客
さ
ま
に
安
心
感
を
与
え
る
こ
と

を
心
が
け
た
い
。

明確にすべき３つの観点図表

何の目的で運用する？

どれくらいの期間
運用する？

運用結果は
いくらにしたい？
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