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特
集 新規開拓の進め方

有効面談を増やす！

紹
介
し
て
も
ら
え
る
よ
う
に
な
る
と
、

地
域
で
の
新
規
開
拓
活
動
は
格
段
に
行

い
や
す
く
な
る
。
関
係
強
化
の
た
め
に

は
、
既
存
取
引
先
に
対
す
る
日
頃
の
サ

ー
ビ
ス
提
供
を
抜
か
り
な
く
し
て
お
く

こ
と
が
重
要
だ
。「
紹
介
は
、
信
用
の

積
み
重
ね
を
行
っ
た
う
え
で
依
頼
す

る
」
と
い
う
基
本
的
な
考
え
方
を
持
っ

て
取
り
組
み
た
い
。

　

以
下
、
ポ
イ
ン
ト
を
三
つ
挙
げ
る
。

１
．
決
算
書
な
ど
を
調
査
す
る

　

当
然
の
取
組
み
と
し
て
、
既
存
取
引

先
の
決
算
書
を
分
析
す
る
過
程
に
お
い

て
、
ど
ん
な
販
売
・
仕
入
先
等
と
取
引

し
て
い
る
の
か
を
調
べ
て
お
く
。
さ
ら

に
そ
の
販
売
・
仕
入
先
等
が
ど
ん
な
会

社
な
の
か
、
帝
国
デ
ー
タ
バ
ン
ク
等
の

信
用
情
報
や
ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
、
イ
ン
タ

ー
ネ
ッ
ト
検
索
な
ど
で
調
べ
て
お
く
こ

と
で
、
既
存
取
引
先
に
相
談
す
る
際
に

も
き
っ
か
け
を
作
り
や
す
い
。

２
．
既
存
取
引
先
の
社
長
へ
ヒ
ア
リ
ン

グ
を
行
う

　

決
算
書
で
調
査
し
た
情
報
に
つ
い
て

は
、
既
存
取
引
先
へ
の
定
例
訪
問
時
に

社
長
へ
ヒ
ア
リ
ン
グ
を
行
っ
て
お
く
と

よ
い
。
社
長
が
感
じ
て
い
る
こ
と
や
親

密
度
な
ど
を
知
っ
て
お
く
こ
と
で
、
い

ざ
紹
介
を
受
け
る
際
に
も
ス
ム
ー
ズ
に

話
が
で
き
る
。
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
な
ど

か
ら
得
た
情
報
を
も
と
に
、
販
売
・
仕

入
先
等
に
対
す
る
自
分
の
意
見
な
ど
も

伝
え
ら
れ
る
と
、
さ
ら
に
協
力
の
可
能

性
は
増
し
て
い
く
と
思
わ
れ
る
。

紹
介
先
へ
の
メ
リ
ッ
ト
を 

理
解
し
て
も
ら
う

３
．
紹
介
を
依
頼
す
る
目
的
を
明
確
に

伝
え
る

　

紹
介
を
依
頼
す
る
目
的
を
明
確
に
し

て
お
く
こ
と
も
大
切
だ
。
紹
介
先
に
何

を
伝
え
て
ほ
し
い
の
か
も
、
明
確
に
し

て
お
き
た
い
と
こ
ろ
で
あ
る
。

「
と
り
あ
え
ず
紹
介
し
て
ほ
し
い
」
と

い
う
依
頼
は
、
既
存
取
引
先
に
対
し
て

非
常
に
失
礼
だ
。
担
当
者
の
実
績
の
た

め
と
思
わ
れ
て
は
、
紹
介
を
も
ら
う
こ

と
は
難
し
い
。
自
分
の
知
り
得
た
情
報

か
ら
、
紹
介
先
に
い
か
に
メ
リ
ッ
ト
の

あ
る
提
案
が
で
き
る
か
を
、
既
存
取
引

先
の
社
長
に
熱
心
に
伝
え
よ
う
。

　

ビ
ジ
ネ
ス
パ
ー
ト
ナ
ー
の
紹
介
は
、

こ
れ
ま
で
に
積
み
上
げ
た
信
用
を
ベ
ー

ス
に
行
う
こ
と
に
な
る
。
社
長
は
信
頼

に
足
る
人
に
し
か
紹
介
し
た
い
と
は
思

わ
な
い
。
既
存
取
引
先
に
は
、
紹
介
先

に
ど
ん
な
提
案
を
行
う
の
か
、
案
内
す

る
商
品
・
サ
ー
ビ
ス
や
他
社
で
の
事
例

な
ど
を
丁
寧
に
説
明
し
よ
う
。
既
存
取

引
先
の
理
解
度
が
、
紹
介
の
可
能
性
に

直
結
し
て
い
く
こ
と
に
な
る
。

　

関
係
が
構
築
で
き
て
い
る
既
存
取
引

先
で
あ
れ
ば
、「
ご
興
味
を
持
ち
そ
う

な
方
が
い
れ
ば
お
渡
し
く
だ
さ
い
」
な

ど
と
、
自
行
庫
の
商
品
・
サ
ー
ビ
ス
の

パ
ン
フ
レ
ッ
ト
を
置
い
て
も
ら
う
こ
と

も
効
果
的
で
あ
る
。

存
取
引
先
と
強
固
な
信
頼
関
係

を
築
き
、
販
売
・
仕
入
先
等
を

既

販
売
・
仕
入
先
等
を
事
前
に
調
べ
て

ど
ん
な
提
案
を
し
た
い
か
を
伝
え
る

POINT
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既
存
取
引
先
か
ら

販
売
・
仕
入
先
等
を

紹
介
し
て
も
ら
う

介
し
て
も
ら
え
る
と
、
高
い
成
約
率
が

望
め
る
。
こ
こ
で
は
、
弁
護
士
・
税
理

士
等
の
顧
問
先
や
設
計
事
務
所
の
受
注

先
を
紹
介
し
て
も
ら
う
ポ
イ
ン
ト
に
つ

い
て
、
三
つ
に
分
け
て
説
明
し
よ
う
。

１
．
こ
ち
ら
の
都
合
で
の
紹
介
依
頼
は

禁
物

　

原
則
と
し
て
、
融
資
や
金
融
商
品
を

提
案
す
る
た
め
の
紹
介
依
頼
は
し
な
い

こ
と
。
専
門
家
は
顧
問
先
等
と
Ｎ
Ｄ
Ａ

（
守
秘
義
務
契
約
）
を
締
結
し
て
い
る

こ
と
が
多
い
。
資
金
面
の
相
談
ニ
ー
ズ

を
抱
え
て
い
る
顧
問
先
等
を
第
三
者
に

紹
介
す
れ
ば
、
専
門
家
自
身
へ
の
信
頼

が
崩
れ
る
リ
ス
ク
も
生
じ
る
た
め
、
紹

介
し
に
く
い
の
が
現
状
で
あ
る
。

　

金
融
機
関
の
担
当
者
が
紹
介
を
引
き

出
す
に
は
、
融
資
や
金
融
商
品
で
は
な

く
、
自
行
庫
で
取
り
組
ん
で
い
る
地
域

企
業
同
士
の
マ
ッ
チ
ン
グ
成
功
事
例
な

ど
を
引
き
合
い
に
出
し
、「
お
客
様
の

お
役
に
立
つ
企
業
も
紹
介
で
き
ま
す

よ
」
と
い
っ
た
ア
プ
ロ
ー
チ
を
行
う
こ

と
を
お
勧
め
す
る
。
こ
う
し
た
ア
プ
ロ

ー
チ
で
あ
れ
ば
、
顧
問
先
等
に
と
っ
て

メ
リ
ッ
ト
の
あ
る
提
案
と
し
て
専
門
家

も
紹
介
し
や
す
く
な
り
、
専
門
家
と
顧

問
先
等
の
信
頼
関
係
に
マ
イ
ナ
ス
の
影

響
が
出
る
こ
と
も
な
い
。

顧
客
開
拓
ニ
ー
ズ
を
持
つ 

若
い
専
門
家
を
狙
う

２
．
相
談
し
や
す
い
専
門
家
の
ネ
ッ
ト

ワ
ー
ク
を
形
成
す
る

　

顧
問
先
等
の
紹
介
依
頼
は
、
若
く
て

フ
ッ
ト
ワ
ー
ク
の
軽
い
専
門
家
を
メ
イ

ン
に
行
う
と
よ
い
。
あ
る
程
度
キ
ャ
リ

ア
を
持
ち
、
経
験
を
積
ん
で
い
る
専
門

家
は
、
多
く
の
顧
問
先
等
を
抱
え
、
安

定
し
た
事
務
所
経
営
に
至
っ
て
い
る
ケ

ー
ス
が
多
く
、
専
門
外
領
域
に
対
し
て

消
極
的
と
い
う
現
実
が
あ
る
。

　

一
方
、
ま
だ
若
く
独
立
し
て
間
も
な

い
専
門
家
は
、
顧
客
開
拓
の
観
点
か
ら

も
金
融
機
関
の
担
当
者
と
の
接
点
を
求

め
て
い
る
。
本
部
担
当
者
や
僚
店
の
既

存
取
引
先
な
ど
も
含
め
て
情
報
収
集

し
、
こ
ち
ら
か
ら
会
い
に
行
っ
て
も
よ

い
だ
ろ
う
。
地
域
の
専
門
家
と
の
関
係

が
深
ま
る
と
、
取
引
先
の
ニ
ー
ズ
・
課

題
な
ど
へ
の
対
応
の
幅
も
広
が
り
、
渉

外
業
務
は
さ
ら
に
面
白
み
を
増
し
て
く

る
。

３
．
自
分
か
ら
情
報
提
供
を
行
う

　

専
門
家
に
対
し
て
は
、
業
界
動
向
や

融
資
制
度
の
変
更
な
ど
、
小
さ
な
情
報

で
も
積
極
的
に
提
供
し
続
け
た
い
。
渉

外
担
当
者
が
紹
介
先
や
新
た
な
情
報
を

求
め
て
い
る
よ
う
に
、
専
門
家
も
新
た

な
情
報
を
求
め
て
い
る
。

　

専
門
家
か
ら
顧
問
先
等
の
紹
介
を
引

き
出
す
た
め
に
は
、
専
門
家
と
の
長
期

的
な
信
頼
関
係
が
重
要
と
な
る
。
ま
ず

は
「
専
門
家
自
身
の
役
に
立
つ
」
と
い

う
こ
と
を
ア
ピ
ー
ル
し
、
信
頼
を
得
ら

れ
る
よ
う
心
が
け
よ
う
。
例
え
ば
、
信

用
保
証
制
度
の
改
正
や
自
行
庫
の
融
資

商
品
の
変
更
点
な
ど
、
金
融
機
関
の
担

当
者
だ
か
ら
こ
そ
提
供
で
き
る
有
用
な

情
報
が
喜
ば
れ
る
は
ず
だ
。

　

専
門
家
同
士
は
「
横
の
ネ
ッ
ト
ワ
ー

ク
」
も
強
く
、
地
元
企
業
の
経
営
者
か

ら
も
信
頼
を
得
て
い
る
。
そ
の
ネ
ッ
ト

ワ
ー
ク
に
入
る
こ
と
で
、
自
分
が
提
供

で
き
る
専
門
的
な
サ
ー
ビ
ス
の
メ
ニ
ュ

ー
も
増
え
て
い
く
。
地
域
ネ
ッ
ト
ワ
ー

ク
は
、
双
方
が
Ｗ
Ｉ
Ｎ

－

Ｗ
Ｉ
Ｎ
の
関

係
で
な
け
れ
ば
長
く
は
続
か
な
い
。
士

業
等
の
専
門
家
と
も
、
双
方
が
メ
リ
ッ

ト
を
享
受
で
き
る
関
係
を
長
期
的
に
築

い
て
い
こ
う
。

域
で
信
頼
を
集
め
て
い
る
専
門

家
か
ら
顧
問
先
や
受
注
先
を
紹

地

情
報
提
供
で
関
係
を
構
築
し
た
う
え
で

顧
問
先
等
の
役
に
立
て
る
と
ア
ピ
ー
ル

POINT

士
業
か
ら
顧
問
先
を

設
計
事
務
所
等
か
ら
受
注
先
を

紹
介
し
て
も
ら
う

地
域
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
は

新
規
開
拓
に
こ
う
し
て
活
か
そ
う

2


